Sales manager / Key account manager

Napln prace:

aktivni vyhledavani, ziskavani a realizace novych obchodnich pfilezitosti
budovani a udrzovani profesionalnich vztaht se zakazniky

ucast na odbornych akcich a seminafich

prace s nejmodernéjSimi technologiemi

analyza stavajici situace, konzultace a navrhy vhodnych feseni pro klienta

Pozadujeme:

obchodnika silné orientovaného na vysledky s chuti tvrdé pracovat
zkuSenost s prodejem a motivaci vénovat se novym segmentiim
komunikativni osobnost s obchodnimi schopnostmi a zkuSenostmi
samostatnost, spolehlivost a aktivni pfistup

VS vzdélani v oboru biologie, chemie, medicina - vyhodou
schopnost odborné argumentace a reprezentativni chovani
samostatnost, ¢asova flexibilita, schopnost prace pod tlakem
uzivatelska znalost prace na PC

fidi¢sky prikaz skupiny B, ochota cestovat

Nabizime:

motivujici finan&ni ohodnoceni (fix + bonusy)
raznorodou pracovni ¢innost

perspektivni zaméstnani v ramci zajimavé spolecnosti
moznost obchodniho a profesniho ristu
zaméstnanecké benefity
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